SARA
CATTAPAN

Key Account Manager /
Sales Executive

CONTACT _ ABOUT ME
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¢ Key Account Manager / Sales Executive con oltre 10 anni di
= P S esperienza nella gestione e sviluppo di portafogli clienti B2B,
in diversi settori tra cui fitness, welfare aziendale e
termoidraulica. Specializzata nella consulenza commerciale,
fidelizzazione clienti, gestione trattative e implementazione
di strategie di crescita. Forte capacita di mediazione tra
distributori, clienti finali e aziende mandanti, con approccio
consulenziale orientato al risultato.

Q@ Legnano (MILANO)

EDUCATION

Universita degli Studi di Milano
Bicocca

Laurea Specialistica in Giurisprudenza

EXPERIENCE

AGENTE DI COMMERCIO
DLVI. snc - TECNO NO.TI. srl dal 2026

105/110 (2009)

S KILLS » Agenzia di rappresentanza per prodotti legati al riscaldamenti e al

condizionamento e trattamento aria per le province di Varese -

Gestione Clienti Novara - Verbania L'agenzia rappresenta i seguenti marchi:

Problem Solving Mitsubishi Electric - Unical AG - Henco Cappellotto - Termoacqua -

Gl delcliente Apen Group - Sauter - Pleion - Rocchegiani - Airzone

Organizzazione eventi

RetazionhCommerciali ACCOUNT MANAGER - Settore Termoidraulico

Agenzia De Cesare 2022-2025

* Agenzia Commerciale - Varese / Novara / Verbania / Vercelli | 2022
- Presente

+ - Gestione di un portafoglio clienti B2B costituito da
distributori/magazzini e installatori finali.

LANGUAGE * - Inserimento e gestione ordini, preventivi, offerte e reclami.

» - Attivita di consulenza e supporto tecnico-commerciale in

Inglese scolastico coordinamento con specialisti di prodotto.

* - Visite periodiche ai distributori € organizzazione di giornate a
banco per la promozione prodotti.

+ - Fidelizzazione e sviluppo della clientela con incremento delie
opportunita di business,




